@ Cabexpert®

La technologie au service du pilotage opérationnel et décisionnel

La puissance du moteur d’analyse de données de Cabexpert© Retall
accélére et simplifie le processus d’analyse de la donnée

amenant a la décision et a I'action.

gestion
pilotage

optimisation

d'un savoir-faire de 20 ans performance

Bénéficiant

dans le domaine de la distribution et d'une

expertise reconnue, Cabexpert® Retail optimise votre

gestion de la surface de vente. Congu pour tous types de point de vente,

Cabexpert® Retail est la solution de pilotage sur-mesure pour votre entreprise de

distribution. Généraliste, spécialiste ?
Indépendant, affilié, franchisé, intégré ?

En site unique ou a points de vente multiples ? Cabexpert® Retail répond a vos attentes.

Cabexpert® Retail est un outil :

» complet et évolutif : tous les modules métiers sont personnalisables
' simple et ludique : les écrans sont pensés pour |'utilisateur Cabexpert@ Retail

® puissant et robuste : pres de 60 magasins, soit plus de 500 postes La solution de pilotage stratégique C M V
i Bm AL je | ran listribution
installés a fin 2008 de la grande distributior

» collaboratif et convivial : le partage d'information se pratique par écran - Informatics

individualisé
dividualisé 1, rue Legand du Saulle

» moderne et innovant : technologies informatiques avancées, moteur 21000 Dijon

d'analyse de données breveté Téléphone : 03 80 53 94 14
Télécopie : 03 8053 94 19

http://www.cabexpert.com
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La solution de gestion point de vente
adaptée a votre entreprise.

LA SIMPLICITE D’USAGE, LA PUISSANCE ET LA SOUPLESSE DE

SON PARAMETRAGE

Le progiciel dispose d'une offre clé en main au niveau
logiciel, installation, maintenance et

formation & la prise en main.

Gestion d’adresses multiples (siége, commande,

comptabilité).

Conditions générales de vente (accords)

multiples par fournisseur.

Simplifiez-vous la vie avec le logiciel
« ideal au quotidien » !

* GEREZ VOS CATALOGUES ARTICLES

* OPTIMISEZ VOS ACHATS

. REDUISEZ VOS COUTS Possibilité de créer des promotions internes.

Suivi de I'incidence promotionnelle sur le chiffre

« MAXIMISER VOS VENTES , = & d'affaires.
Indicateurs-clés : disponibilité permanente par Merchandising : analyses multi—périodiques - Gestion des prix d'achats et des prix de vente
écrans métiers des indicateurs de pilotage des ventes unitaires; suivi des parts de promo.

(chiffre d'affaires, taux de marge, démarque, marché par fournisseur et par marque; - Calcul des prix par majoration / minoration
taux de ruptures, valorisation des stocks en analyse des saisonnalités par rayon, famille (soldes).

couverture...); valorisation de la démarque sur et article; adaptation des capacités rayons

tout le magasin, avec détail des motifs de aux assortiments; calcul des performances

démarque par rayon et famille darticles; par marque, allée, gondole...

propositions de tactiques de gestion de la

démarque (déréférencement, changements de

prix, remplacements d'articles)... Controle de la réalisation des étapes de

l'inventaire par indicateurs visuels.

Chiffrages immédiats a PA tarif, dernier PA

facturé ou FiFO.

NOUS TRAVAILLONS AVEC UNE CLIENTELE DIVERSIFIEE DES METIERS
DE LA DISTRIBUTION. COMMENT POUVONS-NOUS VOUS AIDER ?
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