Le pilotage de vos points de vente est
réalisé au SIEGE.

Tous les indicateurs de gestion sont
remontés périodiqguement et vous
permettent la prise «rapide » de
décisions « adaptées ».

La gestion de [Iassortiment, Ile
changement de prix ou la mise en place
d’'une action promotionnelle se font
simplement et rapidement.

Les modules d’analyses décisionnels
fournissent de facon synthétique et
transversale des informations sur la
performance des points de vente.

En MAGASINS les équipes se
concentrent sur la vente et la gestion du
flux marchandise. lls profitent des
données mises a disposition par leur
siege et interagissent selon les regles
définies par leur direction.
Le concept d’ « autonomie maitrisée »
proposé par Cabexpert® Retail
permettra aux équipes en
points de vente de <s’investir et
s’épanouir dans leur activité.
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Cabexpert® Retail Multi-

Magasin s’adapte aux
organisations et permet le
paramétrage de regles de
délégation. Le siége peut,
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Concue par CMV Informatics, la 1Une gestion globale (pilotage centralisé via 100 000

technologie « CAB Gateway » le siege) et locale (fonctionnement en mode %000

synchronise en temps réel les  autonome dans les magasins). o
données  du siege avec les T1Offres pour toutes les tallles_: grfande§ v“

informations des magasins. surfa_ce_s, commerces de proximité, chames ;

spécialisées, allant de 2 & 500 magasins. 40000

1 Une robustesse a toute épreuve qui garantit 30 000
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: B Au travers de CONNEexions SECUNSEes, " pinwqrits |a fiabilité et l'unicité des données. 20000 o viloter |
les informations  transitent de fagon g1 a plus grande simplicité d'utilisation : om0 par exemple, piloter les
. réactive pour assurer la pertinence interfaces graphiques intuitives, menus o e— points de vente jusqu’a
PiEENRUREAZAEAIIHIRACKEHDS des prises de décision. dérOUIantS, contextes de travail, I'envoi vers les caisses et
enchainement des écrans selon des scénarios les étiquettes électroniques.
prédéfinis.
SOLUTION
» GESTION DES DROITS D’ACCES. p our PERFORMANTE
Fort de I'expérience acquise par

* PILOTAGE MAGASINS OU I eS b eS O I n S d e I a la soIlf:)i;)énsgr?tl;e;;nesrﬁuzzarisl
enseignes de la grande

CROUPES DEMAGASING. g EStI O n m U Itl _Sltes distribution, la solution Multi-

+ GESTION DES FOURNISSEURS,
Magasins est a méme de réaliser

DES ASSORTIMENTS ET DES des calculs de simulation ou
La solution Cabexpert® Retail d'optimisation sur de trés grands
A Une g e sparipain defenta @ par groupes répond a I'ensemble des besoins en point de vente. volumes de donnees.

* REGLES DE DELEGATION. de magasins réunis selon des typologies communes.
A Une offre différenciée : en fonction de la surface

PRIX DEPUIS LE SIEGE.

Qu'il s’agisse de mieux

* SUPERVISION DES ECHANGES. vendre, d'améliorer la

des points de vente, des familles de produits, du .
. . : gestion des flux
+ CONTROLE DES VENTES ET DES potentiel commercial de chaque magasin. : .
Gatongers (inventaires, stocks,
ACHATS. réceptions, réassorts), SOLUTION MOBILE
Cabexpert d'utiliser des technologies La solution propose un module

Retail pour les PDA donnant acces

au systéme d'information
en depuis les rayons ou la

mobiles, la solution aide
les directions a gagner en

* ANALYSES ET REPORTING

Produire une vue cohérente et exhaustive des efficacite et réserve. Le point de vente y
performances sur toute la chaine de valeur (achats, 9 performance. Qagne on termes de

cabeparseneen | logistique, démarques, ventes) et ce de facon - o
Magasin 2 synthétique et claire productivité du personnel et de
y o . , . . ualité de la relation clients.
Adresser des vues métiers parfaitement adaptées aux Ainsi, l'offre Cabexpert® Retail de q (renseigner un client
. attentes des différents acteurs (direction, service CMV Informatics englobe lI'ensemble des processus ; '
 eertm Ratall , i . . . . . . s rechercher un prix, consulter le
\zasin 1 I\ comptabilité, chef de secteurs et gestionnaires). de gestion commerciale depuis les achats jusqu'a la niveau de stocks. procéder a
¥ I Favoriser l'implication de tous dans I'amélioration des vente, et s'assure que les bons produits soient dans linventaire ou au ré Ztiquetage
performances de l'entreprise par un partage sélectif les bons magasins au bon prix et au bon moment. en période de soldes)

des différents indicateurs




